Recompensa- y

b MOoSs tu lealtad
con

gerente de cuenta

DESCUENTO

Por su-
puesto!

Cuanto mas volumen
de ventas logres en
repuestos, accesorios y
herramientas, mas be-
neficios obtendras en
repuestos y accesorios.

Mark von Rotz - COO
"¢ Quieres recibir mas descuentos? Echa un vistazo al resumen en la parte posterior.
iTu gerente de cuenta puede decirte cuando pasar al préximo nivel de descuento!”

mobile repair starts here.




Ventas

Descuento

Ventas versus Descuento

m Repuestos Accesorios Herramientas

Ejemplo 1 Ejemplo 2

Descuento por categoria

nivel de descuento

Facturacién de repuestos
relevante para el descuento

Ventas de accesorios
relevantes para el descuento

Ventas de herramientas

| ............................... . TOdO e| equipo ................................ |
relevantes para el descuento

Tu descuento

Nivel de descuento

Descuento en repuestos de

% % % % % % %

Samsung y iPhone/iPad 0% 1% 2% 3% 3.5% 4% S%
Descuento en accesorios

o 0% 4% 6% 10% 12% 14% 15%
de Promiz, Minim e Impact
Descuento por pago (opcional) 0% 1% 1% 1% 1.5% 1.5% 1.5%
Facturacién necesaria por 0> 1.000> 2.500> 10k> 15k> 20k> 30k>
mes en euros (accesorios x5) 1.000 2.500 10k 15k 20k 30k 50k

mobile repair starts here.



