
 

 
Steigere deinen Umsatz ohne lästige 
Lagerhaltung mit Dropshipping! 

 

Warum solltest du dich mit weniger gängigem Zubehör eindecken, das teuer und riskant ist? 

Warum sich die Mühe machen, wenn wir sie bereits für 12 Marken auf Lager haben? Mit 

unserem Dropshipping-Service kannst du jetzt jedes Zubehör bestellen und es direkt an 

deinen Kunden in deinem eigenen Branding liefern lassen. Es sieht aus, als würdest du den 

Service anbieten, aber du rührst keinen Finger. 

Mit Dropshipping kannst du deinen Umsatz steigern und erhältst diese zusätzlichen 

Verkaufsmöglichkeiten: 

Füge unser Sortiment einfach zu deinem bestehenden Webshop hinzu und lass deine 

Bestellungen automatisch an deine Kunden in deinem Branding liefern. Die Einrichtung 

einer API-Verbindung mit unserem Produkt-Feed (inklusive Bilder) ist ein Kinderspiel. Du 

bekommst den Gewinn ohne den Aufwand! 

Dropshipping hat eine Menge Vorteile für dich als Shop-Betreiber, hier sind die wichtigsten: 

• Mehr Umsatz: Du kannst Zubehör anbieten, das du normalerweise nicht anbieten 
könntest. Das erhöht die Chancen, die Kundenbedürfnisse zu befriedigen, selbst bei 
Zubehör für ältere Modelle. Purer Zusatzumsatz! 

• Schnellere Lieferung: Da die Produkte direkt aus unserem Lager verschickt werden, 
können sie oft schneller zu deinen Kunden gelangen. Dropshipping verkürzt die Zeit, in 
der die Produkte erst durch deinen Laden gehen müssen. 

• Zugang zu einem breiteren Sortiment: Deine Kunden erhalten eine größere Auswahl 
an Zubehör und möglicherweise anderen Artikeln. Da du keine Lagerkosten oder -
beschränkungen hast, kannst du eine größere Vielfalt an Produkten anbieten. Das 
eröffnet deinem Laden neue Werbemöglichkeiten! 

 

Bist du an diesem Service interessiert? 

Wende dich an deinen Kundenbetreuer (oder schreibe eine E-Mail an sales@2service.nl), um 

die Möglichkeiten zu erkunden und deinen Umsatz zu steigern! 

   

Tipp: Du machst kein Dropshipping, musst aber ein Produkt für einen Kunden bestellen und direkt versenden? Du 

kannst beim Checkout in MPS immer eine alternative Lieferadresse angeben. Die Bestellung wird dann im MPS-Stil 

geliefert. 


